
Vertriebspersönlichkeit (m/w) 
    Vertriebsgebiet: Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern,  
    Sachsen-Anhalt, Sachsen, Thüringen

Zu Ihrem Aufgabenbereich zählen die Umsetzung unserer Ziele im Vetriebsgebiet Ostdeutschland   
sowie die Pflege und der Ausbau unserer Kundenbeziehungen. 
Ihr Fokus liegt auf einem sicheren Vertragsabschluss. Dazu kombinieren Sie fundierte Kenntnisse zu  
unseren hochwertigen Systemen mit einer professionellen Beratung. Marktbeobachtung und Produkt-
präsentationen ergänzen Ihr Verantwortungsgebiet.

ihr profil:
•	 Abgeschlossene technisch-kaufmännische Ausbildung mit Berufserfahrung  

im technischen Vertrieb
•	 Ausgezeichnete Kommunikations- und Verhandlungssicherheit
•	 Hohes Maß an persönlichem Engagement und Reisebereitschaft
•	 Ausgeprägte Kontaktfreudigkeit und Eigenständigkeit
•	 Teamfähigkeit in der Zusammenarbeit mit internen Fachbereichen
•	 Englische Sprachkenntnisse sind von Vorteil
•	 Wohnhaft innerhalb des Vertriebsgebiets

Wir bieten Ihnen ein spannendes Betätigungsfeld mit hohem Entwicklungspotential in einem  
familiengeführten mittelständischen Unternehmen. 

Bitte bewerben Sie sich mit aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, Ihrer Gehaltsvorstellung und 
Angabe des frühestmöglichen Eintrittstermins bei unserer Personalabteilung.

heUFt sYsteMtechnik GMbh 
Postfach 185 · 56657 Burgbrohl · heuft.com · jobs@heuft.com

Mit über 1.000 Mitarbeitern weltweit setzt die HEUFT SYSTEMTECHNIK GMBH die Maßstäbe in 
innovativer Qualitätskontroll- und Inspektionstechnik für die Getränke-, Food- und Pharma-Industrie.

Im Zuge unserer Expansion suchen wir kurzfristig eine
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